
    中国輸入コンサルティングの概要について 

 

Amazon での中国輸入販売が初心者～中級者向けの内容となります。 

 

 

月商目標は 300万円～10000万円 

月利目標 50万円～400万円 

 

 

 

Amazon 販売未経験の場合はまずご自身でアカウントを作成するところから始

めます。 

 

具体的な指導の流れとしては、 

 

① 商品のリサーチ、サンプル商品の取り寄せ 

↓ 

② 商品カタログの作成、テスト販売 

↓ 

③ 販売促進、売り上げアップについて 

 



 

という流れになります。 

 

 

それぞれノウハウを 1 冊のマニュアルにまとめてあります。 

 

マニュアルにして約 120 ページの内容になります。 

 

 

 

 

 

 



基本的に Amazon で販売します。 

 

Amazon で今売れている商品や類似品についてリサーチの上、サンプルを取り寄

せ販売の準備をします。 

 

 

商品リサーチのやり方は一緒に画面を見ながら説明いたします。 

 

 

 

 

 

 



リサーチの様子の動画はこちら 

 

動画① 

→https://www.youtube.com/watch?v=Xay2y4JXuzY&feature=youtu.be 

 

動画② 

→https://www.youtube.com/watch?v=F0iJgiPuiD8&feature=youtu.be 

 

 

 

 

 

 

 

仕入れに使う代行業者やアリババやタオバオといった中国のサイトをリサーチ

する業者などはこちらで紹介します。 

 

また自分で翻訳ソフトを使ってやるのもありです（サイトが中国語表記のため） 

 

 

 



※実際にせどりなどで Amazon 販売をされている方で希望者には別アカウント

を使っての運用のやり方もお伝えします。 

（ただし運用については自己責任でお願いします。） 

 

 

 

 

 

 

商品のサンプルを取り寄せたら、実物の確認をしてパッケージや説明書、保証書

などの付属品を付けるかを考えて用意します。 

 

 

 

 

 



物によってどういった売り方がベストなのかは一緒に考えていきますのでご安

心ください。 

 

 

売り方が決まればマニュアルの第 2 部を用いて商品ページ（カタログ）の作成

のやり方をお伝えします。 

 

この段階で必要に応じて写真撮影や販売用の商品の発注を行います。 

 

 

 

 



 

撮影は出来ればプロにとってもらうほうが綺麗にできます。 

取り急ぎテスト販売したい場合などは自分で写真を撮るときもあります。 

 

 

 

 

業者はご紹介します。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

いよいよ販売が開始されたら、販促のスポンサープロダクトのつけ方や商品レ

ビューの増やし方などを指導していきます。 

 

また商品ページの修正についても必要に応じて指摘していきます。 

 

 

販売して終わりでなく、どうやって売り上げを伸ばすかというところを指導し

ていきます。 

 

 

 

2，3 商品を OEM して販売までできればほとんどの方は自力でどんどん商品を

増やしていけますので、都度質問や困ったことは相談に乗りながら進めていき

ます。 

 

 

Amazon のルール変更や規約が変わったリする場合も多いので、その都度情報は

流していきます。 

 

 



 

中国輸入コンサルティング 

 

 

 

期限： 

期限は特にありませんが、初めは 1 商品販売まで約 2～3か月かかります。 

2～3 商品作成したらほとんど方は独力で進めるようになります。 

 

 

 

費用： 

50万円（別途消費税） 

※ノウハウという情報提供の性質上返金などには応じかねます。 

 

 

 

場所： 

大阪市もしくはご自身の自宅や事務所など 

（こちらが遠方へ出向く場合は別途必要に応じて交通費いただきます） 

 

 

 

準備しておくもの： 

Amazon の販売用アカウント 

仕入れに使う PayPal のアカウント 

クレジットカード（100 万円程度の枠は最低限必要です。） 

輸入業務を回すのに必要な資金（最低でも 50万円程度は余力としてもっておくと良いです） 


