
1日20店舗以上周れるルートの作り方・仕入れ店舗の探し方 

＜せどり利益を安定させる3つの要素＞ 

①仕入れ店舗の新規開拓 
②利益が出やすい店舗をリピート 
③1日に周る店舗数を増やす＝効率よく周る 

＜マイマップについて＞ 

Googleアカウントにて無料で使えるツール 
※使い方は、まとめサイト参考にすること 

＜マイマップでできること＞ 

① 仕入れ店舗をかんたん登録  
　→自分だけのオリジナル仕入れルートが作成できる 

② 仕入れ店舗ごとにマークや色を分けて記録  
　＝新規開拓の店舗、利益が出やすい店舗を把握できる 
 

※家電量販店、リサイクルショップ、イオン、ドンキなど、ジャンルごとにマークを変える 
　＋仕入れ後は、利益の取りやすさで色分けするのがオススメ 



③ 店舗間の距離や方角、道路を把握  
　＝効率の良いルートを作成できる 

効率の良いルートを決めたら、 
店舗情報（店舗名、住所、電話番号）をiPhoneにメモしておく。 

仕入れの時、次の店舗をカーナビに打ち込み、効率よく移動ができる。 
 



＜仕入れ店舗の新規開拓の方法＞ 

① 家電量販店やイオン、ドンキなどは、公式サイトから店舗検索して入力 

・Joshin 
・K’s 
・エディオン 
・YAMADA 
・コジマ 
・ビックカメラ 
・ヨドバシカメラ 
・ノジマ 
・ドンキホーテ 
・イオン 
　　　　　　　　　など 

② 大型リサイクルショップは、公式サイトから店舗検索して入力 

・セカンドストリート 
・ハードオフ 
・ブックオフスーパーバザー 
・創庫生活館 
・良品買館 
・リサイクルマート 
・万代書店 
　　　　　　　　　　　　など 

③ コアなリサイクルショップは「エキテン」と「iタウンページ」で探す 

・都道府県を指定＋リサイクルショップと検索 

※コアなショップは閉店している場合もあるので、Googleストリートビューで店舗確認する 
　＋電話確認するのも一つの手 


